Рекомендации по написанию Бизнес-предложений:
Бизнес-предложение — это короткое и ясное формулирование сути Вашего бизнеса для потенциального инвестора. В венчурной практике такое предложение принято называть «elevator speech» (выступление в лифте). Представьте себе, что Вы случайно оказались в лифте с потенциальным инвестором, который поднимается в свой офис на вершине небоскреба. У Вас есть 3 минуты, чтобы донести до потенциального инвестора основную идею своего бизнеса, заразить своим энтузиазмом и сделать так, чтобы инвестор потребовал от Вас развернутый бизнес-план. Другой такой возможности у Вас больше никогда не будет…
Тем не менее, мы с Вами не в лифте, а только готовимся к ситуации, когда необходимо достаточно кратко, но наиболее полно, несмотря на краткость, охарактеризовать проект, ответить на насущные вопросы потенциальных инвесторов и партнеров.

Для участия в I туре Студенческого конкурса необходимо оформить бизнес-предложение в виде текстового сообщения не больше 2- 3 страниц и иллюстрацию в Power point (7-16 слайдов). 
Во втором туре Студенческого конкурса - доклад (не более 7-8 минут) по бизнес-предложению в сопровождении слайдовой презентации и будет являться тем «elevator speech», о котором говорилось выше. Также необходимо подготовиться к ответам на вопросы Экспертного совета. Будут приветствоваться уместные креативные подходы к разработке и проведению презентации.
Командам будет предложено подготовить бизнес-предложение для выбранного проекта (необходимые фрагменты реального бизнес-плана предоставляются). Текст проекта используется только как основа, не обязательно использовать только те данные, которые указанны в проекте. Более того, авторы могли ошибаться и привести некорректные данные или предложить неверную схему коммерциализации. Поэтому Вы должны подойти к этому тексту творчески. Вы можете предложить свою собственную бизнес стратегию по развитию бизнес- проекта, и внести свои изменения и предложения, которых, с Вашей  точки зрения, не хватает для коммерциализации проекта.

Главное, на что эксперты будут обращать внимание при оценке – это стратегия вывода проекта на рынок и стратегия работы с инвесторами. Также необходимо четкое прописать предложение инвестору, в том числе и возможный выход из проекта.
Оценка бизнес-предложения

1. Четкое, краткое, понятное для непрофессионала изложение технической основы проекта.

2. Сравнение с конкурентами, описание преимуществ продукта

3. Описание рынка продаж, сегментирование потребителей, выбор целевой аудитории

4. Изложение модели бизнеса и стратегии развития компании: что именно будут продавать, как организуют производство и продажи, какие этапы развития пройдет проект.

5. Организационное оформление проекта: команда проекта, описание компании, разделение ответственности за направления, кооперация.

6. Режим охраны  ИС, способы защиты от копирования, взаимоотношения с патентообладателями.

7. План производства и продаж, финансовая модель, прогноз выхода на безубыточность.

8. Предложения для инвестора: какой тип инвестора интересен, какие суммы нужны и когда, что получит инвестор, как он сможет выйти из бизнеса

9. Объем – 2-3 стандартных машинописных листа (12 шрифтом с одинарным интервалом).

Часть из перечисленного может присутствовать в презентации, а не в предложении

Оценка бизнес-презентации
1. Наличие формальных требований: титульная страница с названием проекта, наличие контактных данных в конце

2. Лаконичность слайдов (отсутствие больших текстов мелким шрифтом) и ограниченное число страниц (7-16)

3. Наличие иллюстративного материала (картинки, фотографии, чертежи, схемы, таблицы, диаграммы) 

4. Взаимодополняемость презентации и доклада бизнес-предложения (желательно, чтобы один не был дублем другого)

5. Яркость и убедительность изложения

